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①自己紹介
新宿調理師専門学校卒業ののちイタリア料理の世界へ。
都内、イタリアでの料理店勤務ののち28歳でフードプランナーとして独立。

レッドロブスタージャパンのエグゼクティブシェフに就任し、
ブランド日本上陸30年目で初の黒字化にしブランド繁栄に貢献。
フレンチの巨匠熊谷喜八氏のスイーツ店、Atelier SHUN 株式会社フードアトリエ代表取締役に就任し、
スカイツリー最上階レストラン634などのスイーツ部門で事業を行う。
イタリア料理に限らず様々な商品開発や店舗立ち上げに携わる。
東日本大震災後、水産加工会社「石巻フーズ」企業誘致立ち上げで宮城県へ移住。

宮城県で料理の仕事をしていたにもかかわらず、亘理町がリンゴの産地と知りませんでした。
訪れた際に食べたリンゴのおいしさに感動したのと同時に、もっと知ってもらいたい！！と感じました。
さらに春菊や海産物・亘理町の方々の温かさに触れ、これまでの経験や知識を、亘理町の認知度向上や
活性化に活かしたい！！と思い、移り住みました。

【商品開発・コンサルティング】
レッドロブスタージャパン
暗闇坂宮下
洋食ミヤシタ
スカイツリーレストラン634
牡蠣飯 牡蠣福
TBSテレビ（夏サカス）
日本テレビ（24時間テレビ）
石巻フーズ
石巻ワインまきのわ

【勤務店舗】
Ristorante ジャルディーノ
ミッシェルガーデンコート那須・川奈
Pizzeria trattorìaナプレ

and more…



「食」から亘理町認知と町の活性化を

(1)現在工場として整備している場所を販売店舗に

(2)開発商品のWATARI春菊グリーンカレー
WATARIトマトのキーマカレー商品化。

(3)規格外商材（リンゴ・春菊）を加工用として、加工会社への流通営業。

(4) 「KIBOUのアップルパイ」「カリフルスパイスカレー」の卸販売で
の地域プロモーション

亘理町内の商材を使用した商品開発と販売プロモーション、商品流通を行う。
さらに、亘理町の認知度を高めるための販売店舗整備を行うことで地域活性化に繋げる。

②活動の目的



(1)現在工場として整備している場所を販売店舗に

＜店舗写真＞

③活動した内容・実績

今後の事業化を意識し、亘理町産農産物を活用した商品販売とブランド認知を高める
ために販売店を整備しました。

＜主力商品のKIBOUのアップルパイ・WATARI春菊グリーンカレー＞



(1)現在工場として整備している場所を販売店舗に

＜評価＞

当初の計画からだいぶ遅れ、年度内ぎりぎりになってしまいましたが完成お
披露目会までこぎつけることができました。

協力隊期間はもちろんですが、重要なのは、卒業後の継続した亘理町への地
域貢献と考えています。
店舗運営を行いながら、地域の自慢であり、地域に愛される店舗にしていき
ます。



(2)開発商品のWATARI春菊グリーンカレー
WATARIトマトのキーマカレー商品化。

ブランド・パッケージデザイン WATARI春菊グリーンカレーパック・WATARIトマトキーマカレー

これまで、廃棄されていた間引き春菊とスパイスカレーに欠かせないトマトを
使用したカレーの商品化を行いました。



(2)開発商品のWATARI春菊グリーンカレー
WATARIトマトのキーマカレー商品化。

＜評価＞
当初長期常温保存のレトルト製造を目指し、食品メーカー等と取り組みを進めてきましたが、
価格設定、輸送コスト、物価高騰、製造ロットの問題が発生しました。
しかしながら、様々な調整や試作を重ねる度に、春菊の色・風味など商品クオリティが高い
のが冷凍であることに辿り着き、素材を存分に活かすことのできる冷凍パックでの商品化を
行いました。
トマトについても、同様に冷凍パックでの商品化を行いました。

賞味期限などの課題は残りますが、今後もクオリティ向上を目指して改良を重ねていきたい
です。また、レトルト製造についても、課題をクリアした段階で着手できればと思います。

数あるカレーの中で光るために、料理人である強みを生かし、亘理食材の良さを最大限に引
き立たせるカレーに今後も育て、「亘理町発信のカレー」を定着させていきたいです。



(3)規格外商材（リンゴ・春菊）を加工用として、
加工会社への流通営業。

より多くの流通を目的とした、規格外商材の加工会社使用に向けた営業を行いました。

間引き春菊
加工用リンゴ

購入価格：他社￥32/kg
：松本￥70/kg
：年間購入量520kg
：販売 約10,000個

自身購入・製造（仕入）分
加工用いちご

購入価格：他社＊これまでは廃棄
：松本￥25/kg
：年間購入量128kg
：販売約5,000食

購入価格：他社100/kg
：松本￥300/kg
：年間購入量50kg
：販売 パイ約700個

ラッシー約400杯



(3)規格外商材（リンゴ・春菊）を加工用として、
加工会社への流通営業。

年度内の契約まではできませんでしたが、ハウス食品ブランドで、亘理いちごのラッシー
アイスの商品化が確定しました。
みやぎ生協県内46店舗で販売に向けて進めているようです。
これから、株式会社IDEAL（亘理町農業法人）と使用量や価格、輸送方法などについて調
整を進めていきます。

株式会社IDEAL 第一回目試作（ジェラートファクトリー様/横浜）
にて製造



＜評価＞
青果仲卸業者1社、加工会社3社へアプローチしましたが、加工用規格（サイズ
重量）や、会社事情もあり、大きな取引にはつながりませんでした。
しかし、自身の事業の中で高値で取引し、活用しております。
生産者や加工会社とのつながりも増えてきているので、ゆくゆくは取引につな
がるように、引き続きアプローチしていきたいと思います。
また、今年度内の販売は間に合いませんでしたが、町内のイチゴ生産者とハウ
ス食品を繋ぎ、「亘理いちごラッシーアイス」の商品化決定までこぎつけるこ
とができました。

今後も粘り強く、食品会社・レストラン等で使用していただけるように、双方
に働きかけを行っていきたいと思います。

(3)規格外商材（リンゴ・春菊）を加工用として、
加工会社への流通営業。



(4) 「KIBOUのアップルパイ」
「カリフルスパイスカレー」

の卸販売での地域プロモーション

年間累計卸数
KIBOUのアップルパイ

卸個数3,080個 卸額合計￥708,400

WATARI春菊グリーンカレー
卸個数300kg 卸額合計￥300,000

楽天イーグルス フルシーズン KIBOUのアップルパイWATARI春菊グリーンカレー

KIBOUのアップルパイとWATARI春菊ワタリグリーンカレー・WATARIトマトキーマ
カレーをメインに県内イベントに商品卸を行い、地域プロモーションを行いました。

～卸販売～



(4) 「KIBOUのアップルパイ」
「カリフルスパイスカレー」

の卸販売での地域プロモーション

年間累計卸数
KIBOUのアップルパイ

卸個数200個 卸額合計￥46,000

WATARIトマトキーマカレー
卸個数60kg 卸額合計￥60,000

ベガルタ仙台（8試合） KIBOUのアップルパイWATARIトマトキーマカレー



(4) 「KIBOUのアップルパイ」
「カリフルスパイスカレー」

の卸販売での地域プロモーション

１８日間累計卸数
KIBOUのアップルパイ

卸個数2,000個 卸額合計￥460,000

亘理いちごフォンダンパイ
卸個数720個 卸額合計￥201,600

亘理いちごのコンフィチュール
卸個数368杯分20㎏ 卸額合計￥16,000

ナマイキTV撮影

錦町公園クリスマスマーケット １８日 KIBOUのアップルパイ

亘理いちごの
フォンダンショコラパイ

亘理いちごのコンフィチュール
を使ったホットラッシー



(4) 「KIBOUのアップルパイ」
「カリフルスパイスカレー」

の卸販売での地域プロモーション

累計販売数
KIBOUのアップルパイ

販売数200個 売上合計￥120,000

WATARI2種盛りカレー
販売数103食 売上合計￥103,000

東北芸術花火出店
2024年9月28日

KIBOUのアップルパイ
WATARI春菊グリーンカレー
WATARIトマトキーマカレー

2種盛

自身出店（直販売）
KIBOUのアップルパイとWATARI春菊グリーンカレー・WATARIトマトキーマカレーを
メインに県内イベントにてレンタルキッチンカーで直出店しました。



(4) 「KIBOUのアップルパイ」
「カリフルスパイスカレー」

の卸販売での地域プロモーション
楽天モバイルパークイベント広場出店（4回13日）

2024年4月5～7日/2024年4月12～14日/2024年4月23～25日
2024年5月3～6日

累計販売数
KIBOUのアップルパイ

販売数276個 売上合計￥165,500

WATARI2種盛りカレー
販売数216食 売上合計￥259,200

KIBOUのアップルパイ
WATARI春菊グリーンカレー
WATARIトマトキーマカレー

2種盛



(4) 「KIBOUのアップルパイ」
「カリフルスパイスカレー」

の卸販売での地域プロモーション
羽生結弦アイスショー出店（3日間）
2025年3月7～9日
＊スポンサーがカレーを出す兼ね合いで、カレー販売NGでした。

累計販売数
KIBOUのアップルパイ

販売数144個 売上合計￥86,400

亘理いちごのラッシー
販売数78食 売上合計￥54,600

KIBOUのアップルパイ 亘理いちごのラッシー



＜評価＞
地域プロモーションに関しては、昨年に続き、認知度の観点から、亘理町産のPRとして、
大きな成果が出せたと思っています。
令和7年度、楽天では全70試合のレギュラー出店・ベガルタ仙台でもホーム全試合で
KIBOUのアップルパイ・WATARIグリーンカレーを販売して頂けることが確定しています。

しかし、大切なのはやはり「継続」すること。
今後もプロモーションを行い、「KIBOUのアップルパイ」「カリフル」というブランドを
定着させていきたいと思います。

(4) 「KIBOUのアップルパイ」
「カリフルスパイスカレー」

の卸販売での地域プロモーション



R6年度は、今後の事業化に向けた具体的な活動を行ってきましたが、課題と問題の連続でした。
その中で、試行錯誤しながら事業を続けたことで、今があると思っています。

今後も試行錯誤を繰り返しながら、「事業継続」と「新たな目標」に向かって頑張っていきます。
メインとなるKIBOUのアップルパイ・スパイスカレー販売を主軸に、卸・規格外商材流通も進め
てまいります。

亘理町といえば「KIBOUのアップルパイ」となれるよう頑張っていきます。

④今後の活動予定

今後ともよろしくお願いいたします！




